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Managed Print Services-Dienstleister
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ACADEMY: Coachingbeispiel

performlT Coachingpaket als Beispiel: 12 Monate

Jan Feb  Mar  Apr May  Jun Jul Aug Sep Oct Nov Dec
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v
Basis Training Praxisfall Praxisfall Praxisfall Praxisfall
2 Tage 2 Tage 2 Tage 1 Tag 1 Tag
v v J v
Software Training Akquisition Optimierung mit
Vendor 1 Tag Analyse Software,
WEM 1 Tag -Digital Ergebnis- Refresher Refresher
-Analog Préasentation;
Phys. Erfassung Vertragsformen,
kfm. Daten After Sales
Softwaretraining,
Prasentation
Interpretation der
ZDF
A 4
Gruppentraining v v v
Min. 6 max. 10 P. \Vor Ort Support Vor Ort Vor Ort Vor Ort
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Data Input (collected)

Inventory of Hardware
Counter Reading
Depreciation

Interest Rate

Power Consumption
Leasing / Rental

CO2 emission

Data Output (automatically)
TCO Presentation
PowerPoint

Word

Excel ...




* The existing process questionairies are the followi

Purchasing hardware
Purchasing supplies
Purchasing paper
Auditing of accounts
and payment

Stock and Logistics
Internall IT Help Desk
Counter reading
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Telemarketing bei Erstterminen
Betreute Akquisition Uber einen langeren Zeitraum

Begleitung von Erstterminen der Partner durch Train er der
performiT

Coaching mit dem Ziel:

Abschluss ganzheitlicher Analysevertrage
Professionelles Consulting durch Analyse-Software
Vendor flr die Darstellung direkter Kosten

und Workflow Monitor von indirekten Kosten

Coaching durch Begleitung der Folgetermine in der
Analyse-, Konzeptions- und

Abschlussphase



Konditionen:

 Laufzeit;: 12 Monate

o Adresspool: 300 Adressen (BESTANDSKUNDEN),
mindestens

60 Termine
 Coachingtage: 5 Manntage, flexibel abrufbar
 PIT Garantie: mindestens 3 Analysevertrage
o Kosten: 975,- € mtl.
» Bei Garantieverlust: Preisminderung auf 842,- € mtl.

Alle Preise zzgl. der gesetzl. MwSt.. Bei Coachingtagen vor Ort fallen zusatzlich Reisekosten, Spesen
und ggf. Ubernachtungskosten der performIT GmbH an.



